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Введение

Существуют различные способы финансирования предприятия. Прежде всего перед современным предприятием стоит выбор между внутренним финансированием (за счет собственных средств) и внешним финансированием.  

Принципиально важным при этом является то, чтобы характер привлекаемых инвестиций соответствовал стратегии развития предприятия, например, его планам выхода на новые рынки сбыта или поглощения компаний, а также учитывал готовность руководства предприятия принимать на себя риски, связанные с реализацией того или иного инвестиционного решения.  

Одним из фундаментальных изменений, характеризующих перестройку российской экономики в течение последних шести лет, является интенсивное формирование финансового сектора, активное развитие финансовых рынков и создание соответствующих институтов. Инвестиции остаются наиболее острой проблемой среди ключевых условий, определяющих ход реформ. Глобальный характер проблемы инвестиций - необходимость создания инструмента анализа и прогнозирования ситуации в этой области.

В условиях ограниченности финансовых ресурсов предприятие не может воспользоваться внутренними источниками финансирования. Но и внешние источники весьма разнообразны и перед ним стоит непростая задача выбора наиболее подходящего инструмента из большого множества существующих финансовых инструментов. 

Предприятиям могут быть доступны следующие иностранные и отечественные источники финансирования:

· Российские и иностранные банки в основном как источники кредитных ресурсов;

· Иностранные и российские стратегические и портфельные (финансовые) инвесторы, вкладывающие деньги в акции предприятий;

· Фондовые биржи как посредники при открытом размещении акций и облигаций;

· Международные финансовые организации (например, Международная финансовая корпорация, Европейский банк реконструкции и развития), предоставляющие финансирование как в виде кредитов, так и инвестиций в акции предприятий; 

· Международные рынки капитала (доступны лишь для лучших российских предприятий, которые удовлетворяют жестким требованиям международных инвесторов и могут позволить себе высокие издержки, связанные с выходом на международные рынки); 

· Частные инвесторы. 

В зависимости от источника финансирования, характер и условия финансирования будут различаться. Выбор предприятием источника финансирования будет, помимо всего прочего, зависеть от его финансового положения, долгосрочных целей развития, личных предпочтений и интересов высшего руководства, а также от внешних экономических условий. Однако далеко не каждый финансовый инструмент может быть доступен или приемлем для данного конкретного предприятия, поскольку на рынках существует ряд условий, ограничивающих приток и предложение капитала. Среди них:

· Узость и слабое развитие рынка капитала, недостаточное для обеспесчения необходимого объема финансирования как в рублях, так и в иностранной валюте; 

· Отсутствие надежных механизмов защиты инвесторов, что является серьезным сдерживающим фактором для иностранных инвесторов;

· Недостаточная поддержка правительством инвестиционных процессов и мер по созданию благоприятного инвестиционного климата в стране;

· Относительно высокие процентные ставки и уровень инфляции, и низкая эффективность финансово-банковского сектора; 

· Нехватка долгосрочного финансирования как следствие общей нестабильности и неустойчивости рынка.

Для финансирования проектов и активов на меньшие сроки существуют также такие формы, как финансирование экспортно-импортных операций, лизинг и факторинг.

Опыт многих развивающихся стран показывает, что инвестиционный бум в экономике начинается с прихода иностранного капитала. Создание собственных передовых технологий в ряде стран начиналось с освоения технологий, принесенных иностранным капиталом.

Цель данной работы: на основе имеющихся по теме материалов определить роль и место иностранных инвестиций в формировании экономики России. 
Для достижения поставленной цели необходимо решить ряд взаимосвязанных задач:

· проанализировать сущность, роль и возможности иностранных инвестиций 
· проанализировать структуру инвестиционного процесса

· изучить иностранные инвестиции и их классификация

· рассмотреть способы привлечения иностранных инвестиций

· проанализировать на примере конкретного предприятия структуру и роль иностранных инвестиций.
Объект исследования - Роль иностранных инвестиций в экономике России.

Предметом исследования является Завод по переработки  и производству молочной продукции ООО "Кампина".

В работе были использованы нормативно-правовые документы, литература различных российских и зарубежных авторов, данные, приводимые в периодической печати, а также бухгалтерская (финансовая) отчетность анализируемого предприятия за 2004-2006 гг.

Глава I. Иностранные инвестиции и их значение

1.1.Сущность, роль и возможности иностранных инвестиций

В системе воспроизводства инвестициям принадлежит важнейшая роль в деле возобновления и увеличения производственных ресурсов, а, следовательно, и обеспечении определенных темпов экономического роста. Если представить общественное воспроизводство как систему производства, распределения, обмена и потребления, то инвестиции, главным образом, касаются первого звена – производства, и, можно сказать, составляют ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 

МАТЕРИАЛ НЕПОЛНЫЙ

· Производственные (здания, сооружения, оборудование);
· Инвестиции в жилищное строительство (приобретение домов для проживания или сдачи в аренду);
· Инвестиции в запасы (сырьё, материалы, незавершённое производство, готовые изделия).
В настоящее время международный рынок капиталов разделяется на денежный рынок и рынок собственно капиталов.

1. Денежный рынок — рынок краткосрочных кредитов (до одного года). С их помощью корпорации и банки пополняют временную нехватку оборотных средств.

2. Рынок капиталов — рынок среднесрочных (от 2 до 5 лет) банковских кредитов и долгосрочных (свыше 10 лет) займов, которые предоставляются в основном при выпуске и приобретении ценных бумаг.

Инвестиции в реальный капитал представляют собой вложение капитала непосредственно в средства производства и предметы потребления какой-либо отрасли экономики или предприятия, результатом чего является образование нового капитала или приращение наличного капитала (здания, оборудование, товаро-материальные запасы и т.д.).
 Реальные инвестиции ведут к воспроизводству и обновлению основного капитала. При этом может быть использован также заемный капитал, в том числе кредит банка. В таком случае банк также становится инвестором, осуществляет реальное инвестирование. В странах с развитой корпоративной собственностью практически все долгосрочные вложения осуществляются посредством ценных бумаг, в первую очередь акций. Поэтому реальные инвестиции являются в основном сферой деятельности коммерческих банков.

Что касается инвестиций в денежный капитал (это вложения финансовых средств в виде кредитов и в ценные бумаги), то здесь прироста реального капитала не происходит, происходит лишь покупка, передача титула собственности. Говоря по-другому, инвестиции в денежный капитал – это средства для будущего инвестирования в реальный капитал страны, часть из которых в таковой может и не превратиться.

Поэтому если инвестиции в денежный капитал (в России их называют финансовыми вложениями) складываются с инвестициями в реальный капитал (в России их часто называют инвестициями в нефинансовые активы), то, с одной стороны, получится двойной счет, а с другой – не все финансовые вложения обернутся реальным капиталом.
В таблицах 1.1 и 1.2 представлены данные финансовых вложений иностранных инвесторов в экономику России и в не финансовый сектор экономики. 

Таблица 1.1

Объем инвестиций, поступивших в нефинансовый сектор экономии России от иностранных инвесторов, по видам (млрд. долл. США)
	Всего иностранных инвестиций
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	
	11,773
	9,56
	10,958
	14,258
	19,780
	29,700
	40,509
	53651

	Из них 

-прямые инвестиции
	3,361
	4,26
	4,429
	3,98
	4,002
	6,781
	9,420
	13,072

	- портфельные инвестиции
	0,191
	0,031
	0,145
	0,451
	0,472
	0,401
	0,333
	0,453

	- прочие инвестиции из них 
	8,221
	5,269
	6,384
	9,827
	15,306
	22,517
	30,756
	40,126

	Торговые кредиты
	1,671
	1,452
	1,544
	1,835
	2,243
	2,973
	3,848
	?

	Прочие кредиты
	6,297
	3,349
	4,735
	7.903
	12,928
	19,22
	26,416
	?

	Банковские вклады
	0,012
	0,246
	0,023
	0,036
	0,045
	
	
	

	Прочие 
	0,241
	0,222
	0,082
	0,052
	0,09
	0,364
	0,492
	?

	Зарубежные инвестиции
	15,154
	16,841
	19,891
	23,264
	33,773
	?

	
	
	
	
	
	
	


Таблица 1.2

Объем и структура иностранных инвестиций в российскую экономику за 1997-2005 гг.

	Годы
	Всего млн. дол
	Прямые
	Портфельные
	Прочие

	
	
	Млн. дол
	В % к итогу
	Млн. дол
	В % к итогу
	Млн. дол
	В % к итогу

	1997
	12295
	5333
	43,38
	681
	5,54
	6281
	51,09

	1998
	11773
	3361
	28,55
	191
	1,62
	8221
	69,83

	1999
	9560
	4260
	44,56
	31
	0,32
	5269
	55,12

	2000
	10958
	4429
	40,4
	145
	1,3
	6384
	58,3

	2001
	14258
	3980
	27,9
	451
	3,2
	9827
	68,9

	2002
	19780
	4002
	20,2
	472
	2,4
	15306
	77,4

	2003
	29699
	6781
	22,83
	401
	1,35
	22517
	75,81

	2004
	40509
	9420
	23,25
	333
	0,82
	30756
	75,92

	2005
	53651
	13072
	24,4
	453
	0,8
	40126
	74,8


В структуре иностранного капитала, поступающего в Россию на протяжении 1997-2005 годов, произошли существенные изменения. Так, если в 1997 году наибольшая доля в общем объеме иностранных инвестиций приходилась на прямые инвестиции (47,38%), прочие инвестиции составляли 51,09%, а удельный вес портфельных инвестиций находился на уровне 5,54%, то к 2005 году ситуация сменилась на противоположную: доля прямых иностранных инвестиций снизилась почти в два раза (24,4%), а доля прочих инвестиций увеличилась до 74,8%. При этом удельный вес портфельных инвестиций продолжал оставаться незначительным, составив в 2005 году 0,8%. 
В 2005 году по сравнению с 1997 годом объем поступивших прочих иностранных инвестиций увеличился на 23,71%, главным образом за счет роста прочих кредитов, а именно кредитов международных финансовых компаний и Европейского Банка Реконструкции и Развития, а также кредитов правительств иностранных государств под гарантии Правительства Российской Федерации.

Кроме указанных основных двух видов инвестиций существуют и так называемые интеллектуальные инвестиции
, подразумевающие покупку патентов, лицензий, ноу-хау, подготовку и переподготовку персонала, вложения в НИОКР.

Совокупность практических действий по реализации финансовых и нефинансовых инвестиций называется инвестиционной деятельностью (инвестированием), а осуществляющие инвестиции лица – инвесторами. Ввод в действие, реконструкция и модернизация основных фондов называется в России капитальным строительством.

Понятие инвестиционных ресурсов охватывает все произведенные средства производства, т.е. все виды инструмента, машины, оборудование, фабрично-заводские, складские, транспортные средства и сбытовую сеть, используемые в производстве товаров и услуг и доставке их к конечному потребителю. Процесс производства и накопления этих средств производства называется инвестированием.

Инвестиционные товары (средства производства) отличаются от потребительских товаров тем, что последние удовлетворяют потребности непосредственно, тогда как первые делают это косвенно, обеспечивая производство потребительских товаров. Фактически, по своему содержанию, инвестиции представляют тот капитал, при помощи которого умножается национальное богатство. При этом следует иметь в виду, что термин «капитал» не подразумевает  деньги. Правда, менеджеры и экономисты часто говорят о «денежном капитале», имея в виду деньги, которые могут быть использованы для закупки машин, оборудования и других средств производства. Однако, деньги, как таковые, ничего не производят, а,  следовательно, их нельзя считать экономическим ресурсом. Реальный капитал – инструмент, машины, оборудование, здания и другие производственные мощности – это экономический ресурс, деньги, или финансовый капитал, таким ресурсом не являются.

Инвестиции – это то, что «откладывают» на завтрашний день, чтобы иметь возможность больше потреблять в будущем. Одна часть инвестиций – это потребительские блага, которые не используются в текущем периоде, а откладываются в запас (инвестиции на увеличение запасов). Другая часть инвестиций – это ресурсы, которые направляются на расширение производства (вложения в здания, машины и сооружения)
.

Таким образом, под инвестициями понимаются те экономические ресурсы, которые направляются на увеличение реального капитала общества, то есть на  расширение или модернизацию производственного аппарата.

Из всего произведенного в стране валового внутреннего продукта одна часть потребляется, а другая – сберегается. Сбережение не обязательно будет израсходовано в стране и может уйти за рубеж в виде вывоза капитала, расходов по обслуживанию внешнего долга и других расходов. Одновременно аналогичные средства поступают в страну из-за рубежа. Сальдо подобного чистого увеличения или уменьшения сбережения (в российской статистике оно называется чистым кредитованием или чистым заимствованием) уменьшает или увеличивает сумму сбережения в стране, превращая его в накопление, точнее, в валовое накопление. Валовым оно называется потому, что включает не только новые накопления, но и амортизационные отчисления от ранее созданного капитала. По сути дела, валовое накопление – это та величина, которая инвестируется в реальный капитал. Поэтому второе название валового накопления – капиталообразующие инвестиции.

Валовое накопление включает валовое накопление основного капитала, изменение запасов материальных оборотных средств, а также сальдо приобретения таких ценностей, как драгоценные металлы и камни, антиквариат.

Валовое накопление основного капитала состоит из затрат на капитальный ремонт, инвестиций в нематериальные активы и вложений в остальные основные фонды. Эти последние вложения называют капитальными
.
1.2.Структура инвестиционного процесса
С течением времени слово инвестиция пополнилось целым рядом новых значений и стало употребляться в различных сферах деятельности, а одно из значений (долгосрочное вложение капитала в какое-либо предприятие) в силу массовости стало общеупотребительным. Традиционно слово инвестор толкуется как вкладчик, а инвестирование - как помещение, вкладывание капитала. А, инвестиционный процесс - специфичный для определенной инвестиционной среды процесс приобщения инвестора к объекту инвестиций, осуществляемый с целью получения управляемого инвестиционного  дохода посредством инвестирования. 
Инвестиционный процесс обладает всеми признаками системы: в нем всегда присутствует субъект (инвестор), объект (объект инвестиций), связь между ними (инвестирование с целью получения инвестиционного дохода) и среда, в которой они существуют (инвестиционная среда). При этом связь выступает системообразующим фактором, поскольку объединяет все остальные элементы в одно целое. Системный подход позволяет исчерпывающе описать сущность инвестиционного процесса и дать действенные определения основных понятий. 
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Рис. 1.1 Системная  структура инвестиционного процесса

Инвестиционная среда - единичная или множественная сфера деятельности, преимущественно определяющая специфику и предметное содержание инвестиционного процесса. 

Инвестиция - вложение инвестора в объект инвестиций, делающее его участником этого объекта, при этом предметная наполненность вложения определяет характер связи инвестора с объектом инвестиций и возможные способы воздействия на этот объект. Инвестиции могут быть не только финансовыми, но, например, управленческими или научными. 

Инвестирование - процесс непосредственного или опосредованного воздействия инвестора на объект инвестиций, осуществляемый с целью изменения его свойств. 

Инвестор - субъект, ориентированный на изменение свойств объекта инвестиций, позволяющее при минимальных вложениях в этот объект ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 

МАТЕРИАЛ НЕПОЛНЫЙ

В России впервые принципы регулирования инвестиционной сферы были определены Законом «Об инвестиционной деятельности в  РСФСР» от 26 июня 1991 года. Согласно этому закону инвестициями являются денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудования, лицензии, в том числе  и нетоварные знаки, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в  целях получения прибыли (дохода) и достижение положительных социальных эффектов.

Инвестиционная деятельность - это вложение инвестиций, или инвестирование, и совокупность практических действий по реализации инвестиций. Именно одним из средств развития общества и отдельных хозяйствующих субъектов вследствие расширенного воспроизводства материальных ценностей, обеспечивающим рост национального имущества и, соответственно, дохода выступает инвестиционная деятельность.

Главными этапами инвестирования являются:

· преобразование ресурсов в капитальные вложения (затраты), то есть процесс трансформации инвестиций в конкретные объекты инвестиционной деятельности (собственно инвестирование);

· превращение вложенных средств  в прирост капитальной стоимости, что характеризует конечное потребление инвестиций и получение новой потребительской стоимости (в форме сданных в эксплуатацию объектов и производственных мощностей);

· прирост капитальной стоимости в форме дохода (прибыли), то есть реализуется конечная цель инвестирования.

Таким образом, начальная и конечная цепочки замыкаются, образуя новую взаимосвязь: доход - ресурсы – конечный результат, то есть процесс накопления повторяется.

Объектами в инвестиционной деятельности в РФ являются вновь создаваемые и модернизируемые основные фонды и оборотные средства во всех отраслях и сферах народного хозяйства, ценные бумаги, целевые денежные вклады, научно- техническая продукция, другие объекты собственности, а также имущественные права и права на интеллектуальную собственность.

Запрещается инвестирование в объекты, создание и использование которых не отвечает требованиям экологических, санитарно- гигиенических и других норм, установленных законодательством или наносит ущерб охраняемым законом правам и интересам граждан, юридических лиц и государства.

Инвестирование имеет большое экономическое значение, потому что функционирование и рост экономики зависят от того, на сколько легко могут быть мобилизованы средства для финансирования возрастающих потребностей как государства и компаний, так и 

Инвестирование представляет собой один из наиболее важных аспектов деятельности любой динамично развивающейся коммерческой организации, руководство которой отдает приоритет рентабельности с позиции долгосрочной, а не краткосрочной перспективы. Причины, обусловливающие необходимость инвестиций, могут быть разные, однако в целом их можно подразделить на три вида: обновление имеющейся материально- технической базы, наращивание объемов производственной деятельности, освоение новых видов деятельности.

Инвестиции на предприятиях чаще всего рассматриваются как средство для увеличения ценности фирмы. Ценность фирмы - своеобразная система, состоящая из двух частей: первая - рыночная стоимость собственного капитала фирмы, вторая - рыночная стоимость обязательств фирмы. Таким образом, ценность фирмы - это то реальное богатство, которым обладают владельцы фирмы и которое они могут получить в денежной форме, если продадут свою собственность. Ценность фирмы зависит от инвестиций в реальные, портфельные активы, прочих факторов. Ценность фирмы определяется не тем, насколько велик ее капитал, а тем какое положение этот капитал обеспечит фирме на рынке. Следовательно, любые инвестиции следует рассматривать прежде всего с точки зрения того, как они влияют на ценность фирмы.

Инвестиционная деятельность в рыночных условиях хозяйствования является предпринимательской деятельностью и осуществляется хозяйствующими субъектами на инвестиционном рынке, то есть там, где встречаются вместе те, кто предлагает деньги (имеющие временно свободные средства), с теми, кто предъявляет спрос (испытывающие потребность в них).

На рисунке 1.2 приведена схема, отражающая инвестиционный процесс. Из схемы следует, что лица, предоставляющие денежные ресурсы, могут передавать их тем, кот предъявляет спрос на них через финансовые (инвестиционные) институты, через финансовый рынок или напрямую. Финансовые институты могут участвовать в работе финансовых рынков, как на стороне спроса, так и на стороне предложения. Краткосрочный сектор финансового рынка  называется денежным рынком, долгосрочный - рынком капиталов, на нем преобладают фондовые биржи.


Рис 1.2  Процесс инвестирования

1.3.Иностранные инвестиции и их классификация

Иностранная инвестиция - вложение иностранного капитала в объект предпринимательской деятельности на территории РФ в виде объектов гражданских прав, принадлежащих иностранному инвестору, если такие объекты гражданских прав не изъяты из оборота или не ограничены в обороте в РФ в соответствии с федеральными законами, в том числе денег, ценных бумаг, иного имущества, имущественных и неимущественных прав, а также услуг и информации.

Прямая иностранная инвестиция - приобретение иностранным инвестором не менее 10% доли, долей в уставном (складочном) капитале коммерческой организации, созданной или вновь создаваемой на территории РФ; вложение капитала в основные фонды филиала иностранного юридического лица, создаваемого на территории РФ; осуществление на территории РФ иностранным инвестором как арендодателем финансовой аренды (лизинга) оборудования, таможенной стоимостью не менее 1 млн. рублей.
Иностранными инвесторами могут быть:

· иностранное юридическое лицо, правоспособность которого определяется в соответствии с законодательством государства, в котором оно учреждено, и которое вправе в соответствии с законодательством указанного государства осуществлять инвестиции на территории РФ; 

· иностранная организация, не являющаяся юридическим лицом;

· правоспособный иностранный гражданин;

· постоянно проживающее за границей и правоспособное лицо без гражданства;

· международная организация, которая вправе в соответствии с международным договором осуществлять инвестиции на территории РФ;

· иностранные государства в соответствии с порядком, определяемым федеральными законами.

Объекты инвестиционной деятельности (иностранные инвестиции могут вкладываться в):

· ценные бумаги;

· имущественные права; 

· вновь создаваемые и модернизируемые основные фонды и оборотные средства во всех отраслях;

· права на интеллектуальные ценности;

· научно-техническую продукцию;

· целевые денежные вклады.

Иностранный инвестор имеет право осуществлять инвестиции на территории РФ в любых формах, не запрещенных законодательством РФ.

Основными формами иностранных инвестиций являются:

· долевое участие в капитале предприятий, создаваемых совместно с юридическими лицами либо гражданами РФ; 

· создание предприятий, полностью принадлежащих иностранным инвесторам;

· приобретение предприятий, имущественных комплексов, зданий, сооружений;

· приобретение паев, акций, облигаций и иных ценных бумаг;

· приобретение прав пользования землей и иными природными ресурсами;

· приобретение иных имущественных прав;

· инвестиции в форме государственных займов.

По своим характеру и формам заграничные капиталовложения могут быть различными.
По источникам происхождения можно выделить следующие виды иностранных инвестиций.
Говоря об иностранных инвестициях, необходимо прежде всего проводить различия между государственными и частными инвестициями. 
Государственные инвестиции (в международной практике называют еще официальными) - это средства из госбюджета, которые направляются за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно правительств, либо межправительственных организаций. Это государственные займы, ссуды, гранты (дары), помощь, международное перемещение которых определяется межправительственными соглашениями. Сюда же относятся кредиты и иные средства международных организаций (к примеру, кредиты МВФ). В этом случае речь идет об отношениях между государствами, которые регулируются международными договорами и к которым применяются нормы международного права. Возможны и диагональные отношения, когда консорциум (группа) частных банков предоставляет инвестиции государству как таковому.
Под частными инвестициями понимаются инвестиции, которые предоставляют частные фирмы, компании или граждане одной страны соответствующим субъектам другой страны. Инвестиционные отношения настолько сложны и многообразны, что нередко отношения между государствами тесно связаны с отношениями между частными лицами.
Возможна и более сложная конструкция отношений, когда материальные обязательства государства-должника по полученным им кредитам (например, выплата процентов) удовлетворяются за счет полной или частичной стоимости имущественных прав частного инвестора в стране должника (например, представление прав на разработку собственных ресурсов).
Даваемый в законодательных актах и в международных договорах перечень видов (форм) иностранных инвестиций обычно является примерным, а не исчерпывающим, поскольку понятие инвестиций охватывает все виды имущественных ценностей, которые иностранный инвестор вкладывает на территории принимающей страны.
В этот перечень входят: недвижимое и движимое имущество (здания, сооружения, оборудование и другие материальные ценности) и соответствующие имущественные права, включая право залога; денежные средства; акции, вклады, облигации или любые другие формы участия в товариществах, предприятиях, в том числе и в совместных; право требования по денежным средствам, которые вкладываются для создания экономических ценностей, или услугам, имеющим экономическую ценность; права на результаты интеллектуальной деятельности, часто определяемые как права на интеллектуальную (в том числе и промышленную) собственность; права на осуществление хозяйственной деятельности, предоставляемые на основе закона или договора, включая, в частности, права на разведку и эксплуатацию природных ресурсов.
По срокам размещения заграничные капиталовложения делятся на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные. К последним относят вложения более чем на 15 лет. В данную группу входят наиболее значимые капиталовложения, так как к долгосрочным относятся все вложения предпринимательского капитала в форме прямых и портфельных инвестиций (преимущественно частные), а также ссудный капитал (государственные и частные кредиты).

По характеру использования зарубежные капиталовложения бывают ссудными и предпринимательскими.
Ссудные инвестиции означают, предоставление средств взаймы ради получения прибыли в форме процента. В этой сфере довольно активно выступают капиталы из государственных и вложения из частных источников.
Предпринимательскими инвестиции прямо или косвенно вкладываются в производство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивиденда. Чаще всего речь идет здесь о вложениях частного капитала.
По целям предпринимательские капиталовложения делятся на прямые и портфельные.
Прямые инвестиции - основная форма экспорта частного предпринимательского капитала, обеспечивающая установление эффективного контроля и дающая право непосредственного распоряжения над заграничной компанией. Являются вложением капитала во имя получения долгосрочного интереса. По определению МВФ, прямыми иностранные инвестиции являются в том случае, когда иностранный собственник владеет не менее 25% уставного капитала акционерного общества. По американскому законодательству - не менее 10%, в станах Европейского Сообщества - 20-25%, а в Канаде, Австралии и Новой Зеландии - 50%.

Прямые инвестиции делятся на две группы:
- трансконтинентальные капитальные вложения, обусловленные возможными лучшими условиями рынка, то есть тогда, когда существует возможность поставлять товары с нового производственного комплекса непосредственно на рынок данной страны (континента). Издержки играют здесь небольшую роль, главное- нахождение на рынке. Разница в издержках производства по сравнению с материнской компанией является меньшим фактором влияния на размещение производства на данном континенте. Издержки производства являются решающим для определения страны данного континента, в которой необходимо создать новые производственные мощности;
- транснациональные вложения- прямые вложения, часто в соседней стране. 
ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 
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Прямые зарубежные инвестиции направляются в принимающие страны двумя путями:
- организация новых предприятий;
- скупка или поглощение уже существующих компаний.
«Портфельные» инвестиции - такие капитальные вложения, доля участия которых в капитале фирм ниже предела, обозначенного для прямых инвестиций. Портфельные инвестиции не обеспечивают контроля за заграничными компаниями, ограничивая прерогативы инвестора получением доли прибыли (дивидендов).
В ряде случаев международные корпорации реально контролируют иностранные предприятия, обладая портфельными инвестициями, из-за двух причин:
- из-за значительной распыленности акций среди инвесторов;
- по причине наличия дополнительных договорных обязательств, ограничивающих оперативную самостоятельность иностранной фирмы. Имеются в виду лицензионные и соглашения, контракты на маркетинговые услуги и техническое обслуживание.
Повышение роли портфельных инвестиций в последнее десятилетие связано с возможностью проведения спекулятивных операций, наращиванию масштабов которых способствовал ряд факторов: интернационализация деятельности фондовых бирж, снятие ограничений на допуск иностранных компаний на многих крупнейших фондовых биржах, расширение международных операций банков с ценными бумагами пенсионных фондов и других сберегательных учреждений.
Прочие инвестиции - группа инвестиций, в которую в основном входят международные займы и банковские депозиты.
Формы заграничных капиталовложений в изложенной схеме все равнозначны. Между тем не до конца ясно, какие формы инвестиций важнее с точки зрения управления реальным производством. В основе этих разночтений, которые выходят на уровень законодательных актов и правительственных постановлений, лежит, как правило, личный или групповой интерес соответствующих финансово-промышленных кругов. Но все более признается приоритетное значение прямых инвестиций как наиболее удачно объединяющих национальные (или государственные) интересы различных слоев общества. К тому же они преимущественно связаны с конкретными международно-оперирующими факторами, финансово-промышленными группами, поэтому они более управляемы, их «правила игры» более определенны, что особенно важно с позиций обеспечения реальных конкурентных стандартов для национальной экономики.
Таким образом, существуют различные формы иностранных инвестиций. Прежде, чем выбрать ту или иную форму вложения капитала, иностранные инвесторы должны быть уверены в том, что страна реципиент имеет благоприятный инвестиционный климат, который определяется уровнем политической и экономической стабильности, инвестиционной политикой, устойчивостью денежной единицы и прочими факторами. 
Как уже было сказано выше, наибольший интерес вызывают развивающиеся страны. Так как экономика большинства этих стран находится в состоянии продолжающегося быстрого роста, а многие рынки, например, фондовые, не являются высокоразвитыми, то инвестиции будут иметь высокую доходность.
Глава II. Способы привлечения иностранных инвестиций

2.1.Предприятия с зарубежными партнерами (СП)
Анализ мирового опыта показывает, что учреждение на территории принимающего государства (страны-реципиента) коммерческих организаций с участием инвестиций, происходящих из зарубежных государств (стран-доноров или инвесторов), является наиболее распространенной и эффективной формой современной практики международного инвестиционного сотрудничества. Создание фирм с участием иностранного и местного капиталов (совместных предприятий, СП) обычно используется для реализации консолидированными усилиями проектов, которые не под силу национальным компаниям. "Понятие "совместное предприятие" (англ. - joint venture) в законодательстве и хозяйственной практике зарубежных стран наполняется различным содержанием.
 

В современной международной практике экономического сотрудничества и в деловых кругах совместным предприятием называют почти все формы международного экономического сотрудничества, фактически отождествляя инвестиционную и внешнеэкономическую деятельность. " Создание коммерческих организаций совместного ведения осуществляется путем: совместного учреждения местной и иностранной фирмами нового предприятия, приобретения иностранной фирмой пая (доли) в предприятии местной компании, покупки местной фирмой пая в предприятии, полностью принадлежащем иностранному субъекту. "Закон об иностранных инвестициях в РСФСР" от 4 июля 1991 г., имея в виду хозяйствующих субъектов, в создании которых принимают участие иностранные инвесторы, употреблял в качестве синонимов два термина - "предприятие с долевым участием иностранных инвестиций" и "совместное предприятие". Специалисты считают, что ''правильнее было бы ограничиться только первым, поскольку второй не указывает на иностранное происхождение инвестиций, на базе которых учреждено предприятие, а говорит лишь о том, что в качестве учредителей предприятия выступают несколько (более одного) лиц, не делая при этом акцента на иностранном происхождении одного или нескольких соучредителей''.

Введение в действие новейшего Гражданского кодекса Российской Федерации, по мнению В.А. Бублика, автора книг "Гражданско-правовое регулирование импорта производственного капитала" и "СП в России: организационно-правовые аспекты", потребовало пересмотра терминологической базы, содержащейся в законодательстве об иностранных инвестициях. Действовавший до принятия нового ГК РФ закон РСФСР "О предприятиях и предпринимательской деятельности" распространял понятие предприятия на коммерческие организации всех организационно-правовых форм. Предприятием тогда именовались хозяйственные общества, хозяйственные товарищества, индивидуальные частные предприятия, государственные и муниципальные производственно-коммерческие структуры. Однако в связи с отменой этого закона и введении в действие Части первой ГК РФ, термином "предприятие" стали обозначать не любые хозяйствующие субъекты, а только те коммерческие организации, в основе которых лежит государственная и муниципальная собственность (унитарные предприятия). ''По этому в специальном законодательстве об иностранных инвестициях следует говорить не о предприятиях с долевым участием иностранных инвестиций или совместных предприятиях, а о коммерческих организациях с долевым участием иностранных инвестиций".

''Коммерческая организация с долевым участием иностранных инвестиций - это объединение инвестиций в форме юридического лица, принадлежащих двум и более лицам (физическим или юридическим), одно из которых является иностранным, а также иностранному государству или какой-либо международной организации, произведенное на территории принимающего государства (страны-реципиента) для осуществления коммерческой (предпринимательской) деятельности''.

Определяющим фактором здесь служит наличие в числе собственников предприятия хотя бы одного иностранного инвестора, поэтому предприятием с долевым участием иностранных инвестиций признается учрежденная на территории России в соответствии с национальным законодательством коммерческая организация, имеющая не менее двух учредителей, хотя бы один из которых является иностранным либо приравненным к иностранному инвестору. Коммерческие организации, учрежденные за рубежом с участием российского капитала, именуются не совместными, а зарубежными предприятиями. Коммерческие организации с долевым участием иностранного капитала - российские юридические лица. "Государственный суверенитет позволяет каждому государству самостоятельно устанавливать юридический режим иностранных инвестиций на своей территории, поэтому важнейшей особенностью, определяющей правовой режим СП, следует признать приоритет национального законодательства перед законодательством государств, подданными которых являются иностранные учредители СП. Поэтому СП пользуются национальным правовым режимом Российской Федерации, несмотря на то, что инвестиционные правоотношения, в качестве которых следует рассматривать коммерческую организацию с долевым участием иностранных инвестиций, осложнены присутствием иностранного элемента. Изъятия из национального режима осуществления иностранных инвестиций на территории Российской Федерации могут быть установлены только федеральным законодательством''.

Отметим, что на настоящий момент времени одной из самых распространенных форм инвестирования в российскую экономику является создание производственных совместных предприятий (СП). Прямое инвестирование в российские предприятия, как правило, наиболее эффективно в рамках программы по их коренной реконструкции. Выполнение такой программы требует очень больших затрат. Инвестирование для реализации частных проектов или для решения отдельных проблем может привести к тому, что средства пойдут на «латание дыр». Поэтому при реализации таких проектов есть смысл инвестировать не в само предприятие, а в специально созданную около него структуру.

При создании совместных предприятий используются различные организационно-правовые формы, включая предприятия со 100%-ным иностранным капиталом, причем доля предприятий, полностью контролируемых иностранными инвесторами неуклонно растет.

Предприятия с участием иностранного капитала может быть организовано в форме открытого или закрытого акционерного общества и зарегистрировано как российская компания. 

Также возможно создание на территории страны отделений и филиалов иностранных компаний, которые должны быть зарегистрированы как российские компании со 100%-ным иностранным капиталом. По такому принципу в России функционируют отделения зарубежных коммерческих и государственных банков.

Предприятие с иностранными инвестициями может иметь форму:

дочерней компании (subsidiary) - предприятие, в котором прямой инвестор-нерезидент владеет более 50 % капитала;

ассоциированной компании (associate) - пред​приятие, в котором прямой инвестор-нерезидент вла​де​ет менее 50 %  капитала;

филиала (branch) - предприятия, полностью принадлежащего прямому инвестору.

Доля иностранного капитала в совместных предприятиях, созданных на территории России, составляет в среднем 35-45%, причем прослеживается тенденция к росту этого показателя, что, прежде всего, связано со стремлением получить льготы при налогообложении.

Однако большинство российских промышленных предприятий имеют неустойчивое финансовое положение и устаревшую структуру. Иностранные инвесторы не привыкли работать с такими предприятиями, например, неустойчивость финансового положения не позволяет применять многие финансовые инструменты, с которыми работают иностранные фирмы. Российским предприятиям, в свою очередь, часто не выгодно иметь имидж финансово состоятельных, т.к. это позволяет не платить в бюджет и получать государственную поддержку. Инвестирование в российское предприятие предполагает установление (в той или иной степени) контроля над ним, т.к. в противном случае велик риск невозврата средств.

 Однако это может быть неприемлемо для руководства предприятия и часто приводит к конфликтам. Кроме того, владение акциями предприятия (даже контрольным пакетом) в российских условиях далеко не всегда означает возможность контроля за действиями его руководства. Этих проблем можно избежать, создав СП.

Совместное предприятие позволяет «отгородить» отдельным юридическим лицом выполнение какого–либо проекта (например, модернизация части оборудования или производство новых видов продукции) от проблем основного производства. Если российское предприятие находится в очень плохом положении, то в совместное предприятие может быть выделена наиболее жизнеспособная часть производства, которая в дальнейшем развивается с помощью иностранных инвестиций. Кроме того, совместное предприятие позволяет руководству российской стороны не бояться за сохранение своих мест в рамках старой структуры и одновременно внедриться в «новую экономику».

Многие иностранные компании для работы на российском рынке создают дочерние структуры. Это позволяет компании не иметь непосредственно дело со «своеобразным» российским рынком и строить отношения с дочерней фирмой на привычной для западного бизнеса основе. Дочерняя фирма, в которой обычно работают российские сотрудники под контролем иностранного управляющего, подготавливает инвестиционные проекты и, по возможности, очищает их от «российской специфики», т.е. производит необходимые согласования с властными структурами, договаривается с заинтересованными сторонами (например, возможная покупка акций предприятия согласовывается с его руководством) и т.п. В результате составляется бизнес–план по западному стандарту (где, по возможности, устранены специфические российские риски), на основе которого материнская компания принимает решение. Дочерняя фирма может также принимать на себя обязательства перед российскими партнерами, защищая материнскую компанию от определенных рисков.

Иностранная компания вместо создания дочерней структуры может использовать российского агента, который умеет работать по западным технологиям. Особенно часто это происходит при работе на российских фондовых рынках.

Иностранные компании и банки, производя инвестиции в России, преследуют различные цели, среди которых можно выделить следующие:

получение высокой нормы прибыли при создании производств по выпуску продукции, которая дефицитна в России, или цены на которую в России значительно выше мировых.

использование факторов производства, цена которых в России ниже мировой: сравнительно дешевая (но квалифицированная) рабочая сила, низкая цена некоторых видов сырья.

использование сравнительно богатых месторождений полезных ископаемых и других природных ресурсов, разработка которых в России дешевле, чем в других странах, или доступ к которым в других странах затруднен.

встраивание российских предприятий в технологические цепочки иностранных ФПГ, что обычно достигается покупкой российских поставщиков сырьевых ресурсов и полуфабрикатов.

покупка потенциально эффективных российских предприятий (обычно экспортно–ориентированных) по низкой цене с целью получения высокой прибыли после ограниченных инвестиций в создание системы сбыта, проведение маркетинга и реструктуризации номенклатуры производимой продукции.

продвижение на российский рынок своей продукции: создание торгово–сбытовой сети, сборочных производств, сервисных предприятий, внедрение своих стандартов на российском рынке. К инвестициям такого типа подталкивают и высокие таможенные сборы.

использование морально устаревшего или экологически вредного оборудования, которое невозможно эффективно использовать в развитых странах. Выпуск устаревшей продукции, технология производства которой хорошо отработана.

инвестирование средств российского происхождения под видом иностранных, чтобы иметь больше возможностей для защиты капитала от действий властей.

Продвижение товаров «своих» производителей на российский рынок часто осуществляется с помощью предоставления кредитов на закупку этих товаров. Такие кредиты обычно не перечисляются на счет заемщика, а выдаются в виде кредитной линии. При этом заемщик не может использовать эти деньги на какие-либо другие цели и, по сути, не может ими распоряжаться.

Зарубежные государственные банки и другие финансовые институты оказывают многостороннюю помощь своим фирмам при проникновении на российский рынок и инвестировании средств в российскую экономику.

Такая помощь осуществляется по следующим направлениям:

участие в проектах, осуществляемых частными инвесторами;

сбор информации о российских производителях, финансовых институтах, правовых нормах и т.д.;

поиск и анализ проектов, которые могли бы быть интересны национальным (т.е. зарубежным) инвесторам;

взятие на себя риска по «раскрутке» подобных проектов; т.е. государственный банк может гарантировать вложенные на начальной стадии проекта частным инвестором средства, либо банк самостоятельно участвует в проекте, а в случае успеха привлекает к нему частные компании;

политическое и экономическое давление на российские властные структуры в интересах «своих» компаний.

Стратегическая цель иностранных государственных финансовых институтов – включить российское рыночное пространство в сферу интересов национальных компаний. Это подразумевает создание в России устойчивых рынков сбыта для товаров национальных производителей, а также построение таких финансовых и технологических связей, чтобы «развивающий центр» совместного производственного кластера находился в стране, интересы которой представляет соответствующий государственный институт. Иначе говоря, предполагается, что в развитой стране сосредоточены высокотехнологические производства и, прежде всего, создание и внедрение новых технологий, а в России – производство по отработанной технологии и \ или по лицензии. Как показывают ряд экономических исследований, управление «развивающим центром» промышленного кластера дает в долгосрочной перспективе более эффективный контроль над кластером, чем использование чисто финансовых методов контроля. Поэтому государственные банки охотнее кредитуют проекты с долгосрочными перспективами (например, поставки оборудования), чем краткосрочные закупки конечной продукции.

Еще один мотив для вложения средств в российские предприятия – относительно невысокая стоимость рабочей силы и некоторых видов сырья. Здесь следует отметить, что в отличие от слаборазвитых стран в России нет чрезвычайно дешевой неквалифицированной рабочей силы, но стоимость труда квалифицированных работников занижена. Это способствует использованию российских научных и инженерных кадров иностранными компаниями. Например, фирмы Motorola и Samsung проинвестировали создание собственных научно-исследовательских центров в области электроники в России.

Многие иностранные компании стремятся захватить конечные звенья технологических цепочек российских экспортно-ориентированных производств, т.е. поставить под контроль торговые компании, которые получают российскую продукцию и продают ее на мировом рынке. Это облегчается тем, что российские поставщики часто в должной степени не ориентируются на рынке и не в состоянии создать собственные сбытовые структуры за рубежом. Кроме того, российским поставщикам выгодно иметь дело только с одним партнером (с которым имеются доверительные отношения), т.к. в российских условиях бывает необходимо переориентировать финансовые потоки за поставленную продукцию на посредников.

2.2.Соглашение о разделе продукции (СРП)
В течение ряда лет, внимание крупнейших иностранных компаний всего мира, главным образом, нефтяных и газовых, было приковано к развитию российского законодательства в сфере топливно-энергетического комплекса и, прежде всего, к законодательству о разделе продукции. С принятием Закона РФ “О соглашениях, о разделе продукции” связываются предполагаемые инвестиции в десятки миллиардов долларов. До принятия этого Закона в топливно-энергетический комплекс, имеющий первостепенное значение для российской экономики, поступали в ограниченных пределах. К тому было несколько причин. Единственной формой иностранных инвестиций в эту сферу были совместные предприятия. Раннее законодательство об совместных предприятиях позволяло создавать такие предприятия для разведки и эксплуатации минеральных ресурсов, при этом эксплуатация этих ресурсов ничего не стоила. Платежи были введены с принятием Закона “О недрах” 21 февраля 1992 г. Несмотря на бесплатное пользование недрами, совместные предприятия могли существовать лишь при предоставлении им на индивидуальной основе ряда льгот, т.к. общий правовой режим не способствовал вложению значительных средств в эту сферу, требующую крупных капиталовложений с длительным периодом их окупаемости
.

Стало очевидным, что необходимо использовать новые формы отношений с иностранным инвестором, которые бы защищали как государственные интересы, так и интересы иностранных компаний и соответствовали бы современной мировой практике.

Мировая же практика свидетельствовала, что подавляющее большинство нефтедобывающих стран и нефтяных компаний используют специальные соглашения о разделе продукции (СРП), устанавливая тем самым новую правовую форму взаимоотношений частного инвестора и государства.

1 июля 1991 года. Вышел Закон “Об иностранных инвестициях в РСФСР”. Зарубежные инвесторы получили право пользования природными ресурсами России, на условиях концессии.

21 февраля 1992 года. Издан закон “О недрах”, где упоминается о возможности заключения соглашений о разделе продукции и предоставления услуг и льгот иностранным и отечественным инвесторам.

21 июля 1993 года. Указ президента № 2285 “К вопросу о соглашениях, о разделе продукции при пользовании недрами”, в развитие которого правительство дало поручение межведомственной группе подготовить пакет нормативных документов о принципах раздела продукции и соответствующих соглашениях.
А также ряд последующих законопроектов создали правовой механизм, который играет значительную роль в развитии топливно-энергетического комплекса Российской Федерации. 

Каждое государство устанавливает свои приоритеты в развитии отраслей экономики, исходя из уровня своего социально-экономического развития, первоочередных потребностей экономики и социальных нужд.

Наиболее трудоемкими, сопряженными с большим риском, с длительным периодом окупаемости, считаются инвестиции  в добывающую промышленность, в частности, нефтедобычу. В целом, малоблагоприятный инвестиционный климат в России вынуждает искать выхода из положения, когда объем инвестиций не соответствует потребностям страны. В 2000 г., например, удалось привлечь 4 млрд. долл. США (рассчитывали на 6), в 2005 г. – 4-5 млрд. долл. США. В то же время, ожидаемый доход государства по СРП лишь с одного Приобского месторождения оценивается в 36 млрд. долл. США. Высокий показатель экономического эффекта при СРП  явился одной из причин принятия Закона СРП, представляющего собою новую договорную форму  привлечения как отечественного, так и иностранного  капитала.

В мировой практике соглашения о разделе продукции заключаются в отношении капиталовложений именно в нефтяную промышленность и используются именно нефтедобывающими странами и компаниями.

Успешного опыта применения идеи раздела продукции при пользовании недрами в области горной добычи не известно. Многие эксперты полагают, что модель раздела продукции не пригодна к горной добыче, а лишь к нефтяной, которой свойственна значительно большая прибыльность.

ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 

МАТЕРИАЛ НЕПОЛНЫЙ

Таким образом, мы видим, что соглашения о разделе продукции - это соглашения о капиталовложениях в нефтедобывающую и нефтеперерабатывающую промышленность, причем капиталовложениях крупных, рассчитанных на длительный период.

Соглашение о разделе продукции устанавливает юридические рамки, содержит условия, разработанные достаточно конкретно и подробно, определяющие права и обязанности инвестора отечественного или иностранного, а также права и обязанности государства. Суть основных условий сводится к следующему: инвестору предоставляются исключительные права на разведывательные геологические работы на определенном участке недр, указанном в соглашении, а также на соответствующую долю произведенной продукции. При этом компенсация его затрат, равно как и прибыль, выплачиваются в форме части продукции.

Все программы, проекты, планы и сметы в соответствии с которыми ведутся работы по соглашению, утверждаются в порядке, определяемом соглашением. Все операции и работы по СРП производятся только в соответствии с российским законодательством, включая российские стандарты и технические нормы, касающиеся безопасности, защиты минеральных ресурсов, экологии и здравоохранения. Если стороны договариваются о применении каких-либо международных стандартов, они должны быть одобрены российскими органами власти. Иностранные эксперты замечают по этому поводу, что некоторые российские стандарты являются неоправданно строгими. 

В соглашении предусматриваются обязательства инвестора при прочих равных условиях привлекать к выполнению работ в качестве поставщиков, подрядчиков, перевозчиков и т.д. преимущественно российские юридические лица, отношения с которыми оформляются контрактами, а также закупать определенную в соглашении часть технологического оборудования (на условиях расчетов частью компенсационной продукции) у российских производителей. 

Инвестор обязан также принимать меры, предотвращающие вредное влияние на экологию, ликвидировать последствия, если они возникли, и застраховать ответственность по возмещению ущерба, если таковой возникает; ликвидировать все сооружения и установки по завершении работ и осуществить работы по очистке территории.

Соглашение определяет порядок, условия и сроки возврата участков, переданных в пользование инвестору, на которых он завершил поиски и разведку минерального сырья. Геологическая и технико-экономическая информация, полученная инвестором, должна быть представлена на государственную экспертизу.

Организация выполнения работ включает ведение учета и отчетности, осуществляемое по поручению инвестора операторами соглашения, которыми могут быть юридические лица (российские или иностранные), либо инвестор сам может создать для этих целей филиал или юридическое лицо.

При этом инвестор несет имущественную ответственность перед государством за действия оператора как за свои собственные действия.

Стороны соглашения могут предусмотреть создание на паритетных началах управляющего комитета и определить его численный состав, обязанности и порядок работы.

Суть соглашения, его особенности и новизна сосредоточены в механизме расчетов, а именно в разделе произведенной продукции. 

Соглашения о разделе продукции заключаются в большинстве нефтедобывающих стран, использующих несколько моделей таких соглашений - индонезийскую, перуанскую, ливийскую. Российский законодатель избрал индонезийскую модель, которая в настоящее время реализуется в большинстве нефтедобывающих стран. Краткая суть этой модели сводится к тому, что раздел продукции между сторонами происходит после вычета из нее налоговых платежей и всех затрат. В Законе, в ст. 8, говорится: “Произведенная продукция подлежит разделу между государством и инвестором в соответствии с соглашением...”. Закон не устанавливает четкого механизма раздела продукции, что, по-видимому, и нельзя сделать, т.к. условия добычи, затраты, себестоимость и прибыль по каждому месторождению неодинаковы. Лишь само соглашение, оперируя конкретными данными, в состоянии определить конкретный механизм раздела. 

Вместе с тем, Закон предусматривает известные положения, которыми стороны должны строго руководствоваться. Так, соглашение устанавливает процедуру определения общего объема и стоимости произведенной продукции, при этом закон умалчивает кому до распределения принадлежит эта произведенная продукция. Он намечает принцип распределения продукции. В соглашении устанавливаются условия определения части произведенной продукции, в том числе ее предельного уровня (кост-стоп), которая передается в собственность инвестора для возмещения его затрат на выполнение работ по соглашению, это - компенсационная продукция. При этом состав затрат, подлежащих возмещению инвестору за счет компенсационной продукции, определяется соглашением в соответствии с законодательством Российской Федерации.

Разделу между государством и инвестором подлежит “прибыльная продукция”, под которой понимается произведенная продукция за вычетом компенсационной продукции и продукции, используемой для уплаты платежей за пользование недрами. В соглашении устанавливаются условия и порядок раздела “прибыльной продукции” между государством и инвестором.

Определяются условия и порядок передачи государству части принадлежащей ему произведенной продукции или ее стоимостного эквивалента, устанавливаются также условия и порядок получения инвестором произведенной продукции, принадлежащей ему в соответствии с условиями соглашения. 

Более наглядно представить себе условия раздела произведенной продукции можно из следующей схемы:
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Рис. 2.1 Раздел произведенной продукции
Право распоряжения компенсационной продукцией и причитающейся на долю инвестора прибыльной продукцией принадлежит самому инвестору. Долю государства составляет продукция, включающая роялти (платеж за недра), его часть прибыльной продукции, плюс “налоговая” нефть (часть прибыльной продукции инвестора).

Доля продукции России по СРП дополнительно перераспределяется между федеральным бюджетом и бюджетом субъекта Российской Федерации в месте проведения работ; пропорция в разделении продукции устанавливается отдельными договорами между федеральными властями и исполнительной властью субъекта РФ (без участия инвестора).

2.3.Свободные экономические зоны (СЭЗ)

Среди форм международного экономического  сотрудничества, широко используемых в развитых и в развивающихся странах, важное место занимают свободные экономические зоны. Мировая практика показывает, что они являются одной из эффективных моделей территориально-хозяйственного управления и способны обеспечить ускоренное развитие отдельных регионов страны за счет привлечения иностранных инвестиций и прогрессивных технологий. 
За сравнительно короткий период функционирования СЭЗ на территории России наблюдаются положительные результаты их деятельности: увеличение объемов производства, экспорта товаров и услуг, создание новых рабочих мест, более заметное влияние на макроэкономические показатели территориальных образований, рост налоговых поступлений и сборов в бюджеты различных уровней и во внебюджетные фонды.

Свободные экономические зоны – комплексные зоны, объединяющие функции экспортной, производственной свободной таможенной зон.
 

Резиденты СЭЗ имеют особый порядок регулирования предпринимательской деятельности. 

Закон «Об  иностранных  инвестициях».  Регламентирует  основные   вопросы регистрации  и  деятельности  иностранных   инвесторов   и   предприятий   с иностранными  инвестициями,   устанавливает  целью  создания  таких  зон именно привлечение иностранного  капитала,  новых  технологий  и  передового опыта в организации управления предприятиями.  Для  привлечения  иностранных инвесторов в свободных экономических зонах  устанавливается  льготный  режим деятельности, что  представляет  собой:  упрощённый  порядок  регистрации; льготы при налогообложении (однако, не менее 50%  действующих  в  РФ  ставок для  предприятий   с   иностранными  инвестициями); пониженные   ставки   за пользование землёй  и  право  долгосрочной  аренды  (до  70  лет)  с  правом субаренды; особый таможенный режим и др.

Необходимо отметить, что существует некоторое количество нормативных актов, принятых  в разное время и регулирующих положение иностранных капиталовложений  в  СЭЗ, таких как: Постановления Совмина РСФСР, Указы Президента РФ,  Постановления Правительства  РФ   и   Федеральные   законы РФ.   Без  всякого  сомнения,  каждая  из  СЭЗ имеет   свои особенности  (выгодное  территориальное   расположение,   запасы   природных ресурсов и т.д.), что и является отправной точкой для её  создания,  однако, представляется  целесообразным  отражать   такие   особенности   на   уровне Администраций СЭЗ, опираясь на базовый закон.

Рассмотрим  наиболее   характерный   нормативный   акт,   регулирующий деятельность СЭЗ, образованной в Калининградской области. Она  была  создана в соответствии  с  Федеральным  законом  «Об  особой  экономической  зоне  в Калининградской области» от 22 января 1996 г., который в целом  соответствует положениям, закреплённым в  Закон  «Об  иностранных  инвестициях».

Подробно рассматриваются вопросы полномочий местной администрации и  Думы  в отношении СЭЗ, а также заключение договоров и соглашений администрацией  на различных уровнях,  причём,  хотя  и  декларируется возможность  заключения соглашений  с  административно-территориальными образованиями   иностранных государств, но подчёркивается, что они не рассматриваются как  международные договоры РФ. Также, администрация наделяется правом  проведения  торгов  или прямых переговоров с иностранными инвесторами для реализации  инвестиционных проектов и ведет реестр заключённых договоров и соглашений.

Остальные положения закона, которые  и  представляются  базовыми такие как: формы осуществления инвестиций, вопросы налогообложения предприятий  с иностранными инвестициями, вопросы  деятельности российских  и  иностранных банков, валютное регулирование и валютный контроль в СЭЗ и некоторые  другие ограничиваются  формулировкой   «...в соответствии   с   законодательством Российской Федерации».

Особому рассмотрению подверглись  положения  о  правовом  и  таможенном режиме  деятельности  предприятий  с  иностранными  инвестициями. В  первом случае  оговаривается  возможность  создания,  регистрации,  деятельности  и ликвидации коммерческих организаций любого  профиля  как  полностью,  так  и частично  принадлежащих  иностранным  инвесторам,   разумеется,   в   рамках, оговоренных  в  законодательстве.  Также  указывается,  что   лицензирование данной деятельности требуется лишь, когда это установлено  в  законодательном порядке,  полномочия  по  выдаче  таких   лицензий   могут   быть   переданы Федеральными органами Администрации за установленными  изъятиями  (оборонная промышленность, производство и передача  электроэнергии,  СМИ  и  др.).  Что касается таможенного режима, то  на  территории  СЭЗ устанавливается  режим свободной таможенной зоны  в  отношении  ввоза  и  вывоза  товаров,  товары, произведённые или переработанные в СЭЗ, в том  числе  и  на  предприятиях  с инвестированным иностранным капиталом, освобождаются от таможенных пошлин  и иных  платежей,  взимаемых  при  таможенном  оформлении  (кроме   таможенных сборов). То, что товар был произведён в СЭЗ,  подтверждается  сертификатом  о его происхождении, порядок определения происхождения находится в совместном ведении местной администрации и  Государственного  таможенного  комитета  РФ (ГТК РФ).

Ликвидация СЭЗ  возможна при  невыполнении  поставленных  в  Законе   целей   и   задач,   либо   при функционировании СЭЗ в ущерб жизненно важным интересам РФ, причём  в  случае такой  ликвидации  хозяйствующие  субъекты,  в  том  числе   и   иностранные инвесторы и предприятия с  иностранными  инвестициями,  созданные  в  период действия СЭЗ, сохраняют в течение трёх  лет  прежние  условия  хозяйственной деятельности.

Проанализировав данный, типичный  для  законодательства  о  СЭЗ Закон, можно сделать два вывода:

Во-первых, в законодательном порядке на  территории  СЭЗ  создан  режим наибольшего благоприятствования  иностранным  инвестициям  (по  сравнению  с национальным  режимом  на  остальной  территории  страны),  что  выражается, например: в освобождении произведённых и переработанных на  территории  СЭЗ товаров  от  таможенных  пошлин,  неприменении  к  ним  мер  государственной экономической политики; в льготах  при  налогообложении,  включая  налог  на переводимую за границу прибыль; в беспрепятственном  переводе  дивидендов  и репатриации капитала, а также в освобождении  от  обязательной  продажи  50% поступлений в иностранной валюте на внутреннем валютном рынке РФ.

В  то  же  время,  в  Законе  прослеживается   соблюдение   и   защита государственных интересов, что  явствует,  например,  из  того,  что  «право землепользования иностранным юридическим и физическим  лицам,  международным организациям с участием российских и иностранных  физических  и  юридических лиц на территории СЭЗ предоставляется исключительно на  основании  договоров аренды (без права выкупа)» ст.5 Закона.

Во-вторых,   возвращаясь   к   теме несовершенства  существующего законодательства, хотелось бы отметить, что  гораздо  рациональнее  было  бы использовать  общий  Закон  «О  свободных  экономических  зонах»,   учитывая особенности каждой  отдельной  создаваемой  СЭЗ  в  соглашении,  заключаемом между Правительством РФ и Администрацией региона, что позволило бы  избежать однообразного декларирования одних и тех же гарантий и постоянных ссылок  на регулирование в соответствии с законодательством РФ.

На настоящий момент на территории  РФ  создано  и  действуют  более  10 свободных экономических зон.  Причины  их  возникновения различны, однако едина цель - возрождение экономики этих регионов с  помощью иностранных и отечественных капиталовложений. Не  думаю,  что  сейчас  стоит надеяться на обширные  отечественные  инвестиции,  к  сожалению,  российские предприниматели предпочитают  вывозить  деньги  из  страны,  но  привлечение иностранных инвесторов в СЭЗ - реальность.

Глава III. Проект с использованием иностранных инвестиций. Завод по переработки  и производству молочной продукции ООО "Кампина"

3.1.Описание предприятия
Campina Россия является одним из подразделений международного молочного фермерского кооператива Campina.

Campina является коммерческой компанией, поэтому она ищет стратегические возможности для выгодного роста. Результаты проводимой политики последовательного расширения международной сети Campina в последние годы показали хороший потенциал роста. 
В России, помимо проведения маркетинговой политики и сбыта продукции, Campina налаживает собственные каналы производства, переработки и дистрибуции молока. Это позволяет наряду с молочными продуктами зарубежных заводов Campina предлагать продукцию российского производства. Примерный ежегодный оборот Campina в России составляет более 2,5 млрд. рублей.

Стратегические приоритеты:

Международная координация. Используя своё преимущество крупной компании, Campina по всему миру задает стандарты в области качества, производства, товарно-знаковой политики, культуры и методов работы. Торговая марка компании Campina, хорошо известная во всем мире, служит наилучшим доказательством правильности такого подхода. 

В секторе молочной продукции эффективная организация служит важнейшим фактором долгосрочного успеха. Но при этом и поставщики должны выгодно выделяться среди конкурентов своим целенаправленным и успешным новаторством. Campina создала собственный исследовательский центр, где разрабатываются новые виды йогуртов, десертов, напитков и сливок. 

Хотя для Campina важен весь ассортимент продуктов, в своём дальнейшем развитии компания отдаёт приоритет рынку молочных продуктов и десертов в Европе, стремясь к лидерству в этом географическом регионе. Благодаря своим марочным продуктам, Campina стремится занять доминирующие позиции на всём рынке от Москвы до Лондона.

Российский рынок, от Калининграда до Владивостока, имеет также огромное значение для Campina. Компания стремится занять прочные позиции на российском рынке молочных продуктов.

Новаторство, товарно-знаковая политика и высокое качество продукции, налаживание местного производства - ключевые элементы стратегии Компании.

Международный центр CampinaInnovation разрабатывает новые виды йогуртов, десертов, напитков и сливок для Campina Россия и других региональных подразделений компании. Новинки в области молочной продукции создают лучшие исследователи и разработчики продуктов из многих стран мира. Новаторство имеет ключевое значение для того, чтобы сделать марку продукта привлекательной и выделить её среди конкурентов.

Campina широко известна своей маркой йогурта Campina Fruttis. Эта марка и ее узнаваемость играют существенную роль в дальнейшем росте Campina Россия. Товарно-знаковая политика, проводимая Campina, - инвестиции в брендинг при помощи новых продуктовых концепций и при постоянной рекламной  поддержке рекламными роликами и промо-акциями

Залог успеха - высокое качество продукции. Производство налажено в соответствии с высокими международными стандартами, установленными Campina для сырого молока, ингредиентов, процессов обработки и контроля качества. Вот почему Campina инвестирует знания, время и деньги в развитие собственной переработки продукции, а также в производство и сбор молока на фермах. Campina является естественным источником жизненной энергии прежде всего благодаря высочайшему качеству свежего молока, в котором нет никаких нежелательных элементов. Фермеры-производители молока и Campina сотрудничают в достижении этой цели.

Рассмотрим основные виды продукции, входящие в линейку ассортимента товаров компании.

Молоко – это уникальный продукт. Употребление сырого молока небезопасно, поэтому многие производители подвергают молоко жестокой тепловой обработке. Но полезных его можно считать, только если оно по своим свойствам приближено к натуральному молоку. Именно этого позволяют добиться новейшие технологии, применяемые компанией «Кампина».

Восхитительные сыры Гауда и Маасдам
Среди молочной продукции Campina представлен и широкий ассортимент сыров. В предлагаемой линейке – сыры различной зрелости, среди которых – известнейшие выдержанные сыры: полутвердый Campina Гауда, а также твердый Campina Маасдам, отличающийся своим характерным пикантным вкусом. Это традиции Campina, воплощенные в классическом вкусе известных голландских сыров.

Campina сохраняет и приумножает ценные свойства молока, чтобы сделать их естественным источником энергии каждого человека. Этот основополагающий принцип миссии компании Campina лежит в основе стратегических приоритетов компании.
Большое внимание уделяется организации выпуска йогуртов.
Участок розлива молока и кисломолочных напитков осуществляет расфасовку готовой продукции в потребительскую упаковку из комбинированного материала типа «Тетра Рекс» и полиэтиленовые пакеты ёмкостью 1,0, 0,5.
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Рис. 2.1 Базовый ассортимент продукции Campina из молока

Сметано-творожный участок способен вырабатывать сметаны до 36т в сутки, творожных изделий- до 7 т, йогуртов с фруктами – до 2 т. 
Участок по производству масла оснащён современным оборудованием, мощностью до 4 т масла в смену. Методом преобразования высокожирных сливок с использованием только натурального молока здесь выпускается масло сливочное шести наименований как весовое по 20 кг, так и фасованное в кашированную фольгу по 200г и 185г.
3.2.Структура инвестиций предприятия
ООО "Кампина" является дочерним предприятием транснациональной компании Campina BV со штаб-квартирой в Нидерландах. Это завод по производству молочных продуктов. Надо сказать, что Campina BV на российском рынке представлена рядом предприятий, работающих с участием иностранного капитала, в виде инвестиционных средств Campina, так около 90% йогуртов Campina производятся в Ступино Московской области, "Лактис" в Великом Новгороде, "Витафит" в Воронеже.

Рассмотрим структуру инвестиций ООО «Кампина».
Анализ изменений, происходящих в структуре инвестиций в основной капитал 2004-2006 годы, приведенных в таблице 3.5, позволяет наглядно убедиться в увеличении доли инвестиций, направляемых на данное предприятие. 
По состоянию на 2006 год в предприятии участвовало 2671 тыс. руб. иностранных инвестиций, поступающих от головой организации. Если в 2004 год наибольший удельный вес в накопленном иностранном капитале приходился на прямые инвестиции и несколько меньшую долю составляли прочие иностранные инвестиции, то к концу 2006 года это соотношение несколько изменилось: на долю прямых инвестиций в накопленном иностранном капитале пришлось 1781 тыс. руб. (66,68%), доля портфельных инвестиций увеличилась – 795 тыс. руб. (33,3%).

Рассмотрим динамику и структуру поступления иностранных инвестиций, используя таблицы 3.5 
Таблица 3.5
Объем инвестиций, поступивших от иностранных инвесторов, по видам (тыс. руб.)

	Наименование статьи
	Период
	Удельный вес, %
	Абсолютное отклонение, тыс. руб.

	
	2004
	2005
	2006
	2004
	2005
	2006
	2005 к 2004
	2006 к 2005
	2006 к 2004

	Всего инвестиций
	1075
	1281
	2671
	
	
	
	206
	1390
	1596

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	прямые инвестиции
	980
	1002
	1781
	100
	100
	100
	22
	779
	801

	из них:
	
	
	
	
	
	
	0
	0
	0

	взносы в капитал
	271
	713
	743
	27,65
	71,16
	41,72
	442
	30
	472

	кредиты, полученные от зарубежных совладельцев предприятий
	117
	100
	106
	11,94
	9,98
	5,95
	-17
	6
	-11

	прочие
	592
	189
	932
	60,41
	18,86
	52,33
	-403
	743
	340

	портфельные инвестиции
	95
	279
	890
	100
	100
	100
	184
	611
	795

	из них:
	
	
	
	
	
	
	0
	0
	0

	акции и паи
	29
	83
	219
	30,53
	29,75
	24,61
	54
	136
	190

	долговые ценные бумаги
	
	29
	313
	0,00
	10,39
	35,17
	29
	284
	313
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Рис. 3.1 Динамика объема инвестиций

Таким образом, изменения, происходившие в структуре иностранных инвестиций в 2004-2006 годах, в направлении увеличения доли прямых инвестиций и отсутствия прочих инвестиций формируют достаточно благоприятную для стабильного и устойчивого роста предприятия структуру иностранных инвестиций. 

Далее рассмотрим использование средств, поступивших от головной организации в форме иностранных инвестиций.
По имеющейся в наличии информации для сравнения можно сделать вывод о том, что наибольшую долю в использовании иностранных инвестиций занимает оплата сырья, материалов, которая увеличилась с 33,58% в 2004 году до 36,69% в 2006 году, а в абсолютном выражении объемы средств иностранных инвесторов, израсходованные по данной статье увеличились в 2,7 раза. Второе место по удельному весу в структуре использованных иностранных инвестиций в 2006 году  занимает “основные средства”. Стоимость данной статьи увеличилась в 2006 году по сравнению с 2004 годом в 1,6 раз, хотя доля данной статьи снизилась (с 20,56% до 12,95%).
Таблица 3.6
Использование средств, поступивших от головной организации в форме иностранных инвестиций тыс.руб.
	Наименование статьи
	2004
	2005
	2006

	
	Всего
	в % к общему объему иностранных инвестиций
	Всего
	в % к общему объему иностранных инвестиций
	Всего
	в % к общему объему иностранных инвестиций

	Поступило
	1 075
	100,00
	1 281
	100,00
	2 671
	100,00

	Использовано
	1035
	96,28
	1042
	81,34
	2288
	85,66

	в том числе:
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	инвестиции в основной капитал
	221
	20,56
	254
	19,83
	346
	12,95

	капитальный ремонт
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	основных средств
	120
	11,16
	45
	3,51
	290
	10,86

	инвестиции в нематериальные активы
	15
	1,40
	25
	1,95
	55
	2,06

	инвестиции в другие нефинансовые активы
	54
	5,02
	50
	3,90
	56
	2,10


	покупка ценных бумаг
	10
	0,93
	15
	1,17
	18
	0,67

	предоставление займов
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	погашение кредитов банка и займов
	120
	11,16
	98
	7,65
	200
	7,49

	выплата процентов по полученным кредитам банка и займам
	25
	2,33
	55
	4,29
	65
	2,43

	оплата сырья, материалов,
	361
	33,58
	390
	30,44
	980
	36,69

	комплектующих изделий и др.
	
	0,00
	
	0,00
	120
	4,49

	плата за аренду
	60
	5,58
	60
	4,68
	60
	2,25

	оплата работ и услуг сторонними организациям
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	подготовка (обучение) и переподготовка кадров
	49
	4,56
	50
	3,90
	98
	3,67

	не уменьшение убытка
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	прочее
	
	0,00
	
	0,00
	
	0,00

	Не использовано средств
	40
	3,72
	239
	18,66
	383
	14,34


Доля средств, использованных на инвестиции в подготовку кадров, составила в 2006 году 3,67%, а на погашение кредитов банка и займов было направлено 7,49% от общего объема поступивших иностранных инвестиций.

Остальные статьи расхода в структуре использования средств иностранных инвестиций занимают незначительную величину, не превышающую 3% от общего объема иностранных инвестиций, направленных на предприятие в 2004-2006 годах, за исключением статьи комплектующих изделий – 4,49%.
3.3.Преимущество использования иностранных инвестиций
Иностранным инвестициям отводится особое место в общей массе инвестиций предприятия, поскольку их влияние на него весьма неоднозначно.

Инвестиции предприятия представляют собой вложение капитала во всех его формах в различные объекты (инструменты) хозяйственной деятельности предприятия с целью получения прибыли, а также достижения иного экономического или внеэкономического эффекта, осуществление которого базируется на рыночных принципах и связано с факторами времени, риска и ликвидности.

ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 

МАТЕРИАЛ НЕПОЛНЫЙ

- возможность дополнительного финансирования инвестиционных проектов;

- использование опыта страны-инвестора в сфере предпринимательства;

- иностранные инвестиции стимулируют развитие и рост внутренних инвестиций, содействуют расширению и диверсификации экспортного потенциала и развитию импортозамещающих производств;

- получение доступа к новейшим технологиям, технике и передовым методам организации производства, а также продвижение своих достижений на внешний рынок;

- в том случае, если предприятие испытывает временные денежные затруднения, иностранные инвестиции помогают эти затруднения разрешить, хотя при этом увеличивается долг предприятия;

- интеграция предприятия на мировой рынок, что обеспечивает ей устойчивое экономическое развитие.

Однако рассмотрим влияние иностранных инвестиций с противоположной позиции – их отрицательного воздействия на экономику предприятия.

Увеличивается влияние иностранных инвестиций на деятельность предприятия. Последствия такого влияния определяются задачами, которые преследует инвестор при вложении: создание и освоение новых видов продукции (работ, услуг), способов организации производства и т.п. Иностранные инвесторы могут использовать целый ряд методов для оказания своего влияния.

1. Несмотря на ограниченный допуск иностранных инвесторов к участию в процессах приватизации, инвесторы, получившие такую возможность, стремятся устранить российских конкурентов путем проведения соответствующей производственной, экспортной и социальной политики предприятия.

2. Еще одной формой инвестиционного влияния является захват иностранными фирмами региональных и общенациональных рынков в инвестируемой стране. Здесь может быть несколько вариантов: захват российских рынков готовой продукции и полуфабрикатов; использование дешевой рабочей силы; использование производства в России для переработки сырья и т.п.

Установив контроль над имеющейся инфраструктурой, или создав новую, вытеснив местных производителей и изменив номенклатуру местного спроса, иностранные компании препятствуют модернизации и повышению конкурентоспособности российского предприятия, последние утрачивают самостоятельность и становятся полностью зависимыми от владельца.

3. Установлению контроля над региональными рынками сопутствует захват иностранными компаниями наиболее прибыльных или стратегически важных предприятий. Это достигается путем приобретения контрольных пакетов акций и паевых взносов, заключения долгосрочных договоров, маркетинговых, технологических и управленческих контрактов, выкупа долговых обязательств и т.п.

4. Используя инвестиции в установку импортного оборудования и переориентацию предприятия на зарубежных покупателей и поставщиков,  иностранные фирмы активно влияют на изменение технологической структуры, системы технологических связей, цепочек и циклов предприятия, которые являются составной частью национального экономического комплекса инвестируемой страны.

5. Существенные возможности для установления инвестиционного влияния дает иностранным компаниям использование в своих целях местных высококвалифицированных кадровых ресурсов, научных и технических разработок.

6. Использование «связанных» кредитов. Зачастую, оборудование, получаемое по таким кредитам, не позволяет производить продукцию, конкурентоспособную западной. Как правило, оно является морально устаревшим и соответствует западному оборудованию середины и конца 80-х гг. XX в.

7. Кроме того, при оценке совместных инвестиционных проектов, зачастую занижается потенциал российского предприятия, в результате чего российские инвесторы вынуждены осуществлять проект на невыгодных для себя условиях.

8. Также надо учитывать, что зарубежные инвестиции могут представлять собой звенья цепочек по «отмыванию» криминальных денег как иностранных, так и российских преступных группировок, реинвестирующих ранее вывезенные и отмытые криминальные капиталы.

Исходя из вышесказанного, можно заключить, что влияние иностранного капитала на развитие предприятия не всегда приводит к положительным результатам. Иногда приток иностранного капитала является тем особым методом конкурентной борьбы, в ходе которой отечественные интересы практически не учитываются. Поэтому реальная политика в отношении иностранных инвестиций должна строиться исходя из трезвой и объективной оценки полного баланса их плюсов и минусов.
Для ООО «Кампина» использование иностранных инвестиций в современных российских условиях дает следующие преимущества: применение интенсивных технологий по разработке новых продуктов, внедрение высокотехнологичной техники. Иностранные инвесторы (головная организация) определяет основные варианты будущей стратегии - они должны включать действия, направленные на максимальное использование выявленных преимуществ или на защиту уязвимых мест в области:

 рыночных сегментов

 факторов издержек

 технологии

 организации

Также большое внимание уделяется внедрению избранной стратегии в жизнь, определяя взаимосвязанные меры, направленные на:

 усиление рыночных позиций

 улучшение показателей издержек

 реорганизации технологии

 повышение квалификации, совершенствование технологических процессов

 усиление стимулирующих факторов
Наиболее существенными можно назвать следующие преимущества:

имеет возможность на возмещение убытков, причиненных ему в результате незаконных действий (бездействия) государственных органов, органов местного самоуправления или должностных лиц этих органов, в соответствии с гражданским законодательством;
имущество ООО «Кампина» с иностранными инвестициями не подлежит принудительному изъятию; 

ООО «Кампина» имеет право на беспрепятственный перевод за пределы РФ доходов, прибыли и других полученных денежных сумм; 

К тому же, ООО «Кампина» в соответствии с международным соглашением об избежание двойного налогообложения, позволяет не платить налог с одного дохода дважды и имеет большую юридическую силу.
Заключение
На основании проведенного исследования сделаем следующие выводы.

Само понятие инвестиции (от лат. investio – одеваю) означает вложения капитала в отрасли экономики внутри страны и за границей. Различают финансовые (покупка ценных бумаг) и реальные инвестиции (вложения капитала в промышленность, сельское хозяйство, строительство, образование и др.).
В настоящее время международный рынок капиталов разделяется на денежный рынок и рынок собственно капиталов.

Инвестиции в реальный капитал представляют собой вложение капитала непосредственно в средства производства и предметы потребления какой-либо отрасли экономики или предприятия, результатом чего является образование нового капитала или приращение наличного капитала (здания, оборудование, товаро-материальные запасы и т.д.). 

Что касается инвестиций в денежный капитал (это вложения финансовых средств в виде кредитов и в ценные бумаги), то здесь прироста реального капитала не происходит, происходит лишь покупка, передача титула собственности. 

Поэтому если инвестиции в денежный капитал (в России их называют финансовыми вложениями) складываются с инвестициями в реальный капитал (в России их часто называют инвестициями в нефинансовые активы), то, с одной стороны, получится двойной счет, а с другой – не все финансовые вложения обернутся реальным капиталом. В структуре иностранного капитала, поступающего в Россию на протяжении 1997-2005 годов, произошли существенные изменения. Так, если в 1997 году наибольшая доля в общем объеме иностранных инвестиций приходилась на прямые инвестиции (47,38%), прочие инвестиции составляли 51,09%, а удельный вес портфельных инвестиций находился на уровне 5,54%, то к 2005 году ситуация сменилась на противоположную: доля прямых иностранных инвестиций снизилась почти в два раза (24,4%), а доля прочих инвестиций увеличилась до 74,8%. При этом удельный вес портфельных инвестиций продолжал оставаться незначительным, составив в 2005 году 0,8%. 

В 2005 году по сравнению с 1997 годом объем поступивших прочих иностранных инвестиций увеличился на 23,71%, главным образом за счет роста прочих кредитов, а именно кредитов международных финансовых компаний и Европейского Банка Реконструкции и Развития, а также кредитов правительств иностранных государств под гарантии Правительства Российской Федерации.

Инвестиционный процесс это специфичный для определенной инвестиционной среды процесс приобщения инвестора к объекту инвестиций, осуществляемый с целью получения управляемого инвестиционного  дохода посредством инвестирования. 

Надо отметить, что инвестиционный процесс обладает всеми признаками системы: в нем всегда присутствует субъект (инвестор), объект (объект инвестиций), связь между ними (инвестирование с целью получения инвестиционного дохода) и среда, в которой они существуют (инвестиционная среда). 
Также  в работе были рассмотрены способы привлечения иностранных инвестиций, которые подразделяются на:
· Предприятия с зарубежными партнерами 
· Соглашение о разделе продукции
· Свободные экономические зоны 

По итогом анализа исследованного предприятия, делаем вывод, что:

В источниках финансирования деятельности предприятия основное место занимает собственный капитал организации в 2004 г 68,44%, в 2005 г более 67,17%, а в 2006 г происходит  снижение доли собственного капитала,  собственный капитал на дату оценки 2006 г – 54,45% от стоимости хозяйственных средств. Наименьший показатель по собственному капиталу был в 2006 г.

На предприятии за анализируемый период увеличилась сумма и заемного капитала и снизилась сумма собственного капитала. При этом необходимо отметить, что оптимальным для современных экономических условий считается доля собственного капитал 60%-70%. 

Говоря об структуре заемного капитала, отметим, что по состоянию на 2006 год в предприятии участвовало 2671 тыс. руб. иностранных инвестиций. Так, если в 2004 год наибольший удельный вес в накопленном иностранном капитале приходился на прямые инвестиции и несколько меньшую долю составляли прочие инвестиции, то к концу 2006 года это соотношение несколько изменилось: на долю прямых инвестиций в накопленном иностранном капитале пришлось 1781 тыс. руб. (66,68%), доля портфельных инвестиций увеличилась – 795 тыс. руб. (33,3%).

Также было рассмотрено влияние иностранного капитала на предприятия и были сделаны следующие выводы: 

Влияние иностранного капитала на развитие предприятия не всегда приводит к положительным результатам. Иногда приток иностранного капитала является тем особым методом конкурентной борьбы, в ходе которой отечественные интересы практически не учитываются. Поэтому реальная политика в отношении иностранных инвестиций должна строиться исходя из трезвой и объективной оценки полного баланса их плюсов и минусов.
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Приложение1 
	Бухгалтерский баланс за 2004-2006 год
	
	
	
	
	

	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	710001

	
	Дата (год, месяц, число)
	 
	 
	 

	Организация: 
	по ОКПО
	 

	Отрасль (вид деятельности): 
	по ОКОНХ
	 

	Организационно-правовая форма: 
	по КОПФ
	 

	Орган управления государственным имуществом: 
	по ОКПО
	 

	Единица измерения: 
	по СОЕИ
	 

	Контрольная сумма
	 

	
	
	
	
	
	

	АКТИВ
	Код стр.
	2004
	2005
	2006
	

	1
	2
	3
	4
	5
	

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	

	Нематериальные активы (04, 05)
	110
	 
	 
	 
	

	патенты, лицензии, товарные знаки (знаки обслуживания), иные аналогичные с перечисленными права и активы
	111
	23
	24
	24,5
	

	организационные расходы
	112
	 
	 
	 
	

	деловая репутация организации
	113
	 
	 
	 
	

	Основные средства (01, 02, 03)
	120
	 
	 
	 
	

	земельные участки и объекты природопользования
	121
	2 300
	2 350
	3 890
	

	здания, сооружения, машины и оборудование
	122
	 
	 
	 
	

	Незавершенное строительство (07, 08, 16, 61)
	130
	 
	 
	 
	

	Долгосрочные финансовые вложения (06,82)
	140
	365
	346
	388
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	562
	531
	-
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	3 250
	3 251
	4 303
	

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	

	Запасы
	210
	1 340
	1 521
	1 533
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10, 15, 16)
	211
	452
	641
	650
	

	животные на выращивании и откорме (11)
	212
	 
	 
	 
	

	затраты в незавершенном производстве (издержках обращения) (20, 21, 23, 29, 30, 36, 44)
	214
	 
	 
	 
	

	готовая продукция и товары для перепродажи (40, 41)
	215
	708
	705
	705
	

	товары отгруженные (45)
	216
	30
	20
	20
	

	расходы будущих периодов (31)
	217
	 
	 
	 
	

	прочие запасы и затраты
	218
	150
	155
	158
	

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям (19)
	220
	65
	68
	68
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	 
	 
	 
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	320
	444
	544
	

	Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)
	250
	 
	 
	 
	

	займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев
	251
	 
	 
	 
	

	собственные акции, выкупленные у акционеров
	252
	 
	 
	 
	

	прочие краткосрочные финансовые вложения
	253
	 
	 
	 
	

	Денежные средства
	260
	650
	750
	953
	

	Прочие оборотные активы
	270
	 
	 
	 
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	2 375
	2 783
	3 098
	

	БАЛАНС (сумма строк 190 + 290 )
	300
	5 625
	6 034
	7 401
	

	 
	 
	 
	 
	 
	

	ПАССИВ
	Код стр.
	 
	 
	 
	

	1
	2
	 
	 
	 
	

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 
	 
	

	Уставный капитал (85)
	410
	3600
	3600
	3600
	

	Добавочный капитал (87)
	420
	120
	253
	230
	

	Резервный капитал (86)
	430
	 
	 
	 
	

	Фонд социальной сферы (88)
	440
	130
	200
	200
	

	Целевые финансирование и поступления (96)
	450
	 
	 
	 
	

	Нераспределенная прибыль отчетного года в части дооценки выбывших ОС
	 
	 
	 
	 
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	3 850
	4 053
	4 030
	

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	

	Займы и кредиты (67)
	510
	460
	430
	650
	

	кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	511
	460
	430
	650
	

	прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	512
	 
	 
	 
	

	Прочие долгосрочные пассивы
	520
	120
	95
	100
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	580
	525
	750
	

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	

	Займы и кредиты (66)
	610
	503
	504
	904
	

	Кредиторская задолженность
	620
	346
	476
	744
	

	поставщики и подрядчики (60, 76)
	621
	326
	446
	546
	

	векселя к уплате (60)
	622
	 
	 
	 
	

	задолженность перед дочерними и зависимыми обществами (78)
	623
	 
	 
	 
	

	заложенность перед персоналом организации (70)
	624
	20
	30
	198
	

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов (75)
	630
	 
	 
	 
	

	Доходы будущих периодов (98)
	640
	 
	 
	 
	

	Резервы предстоящих расходов и платежей (96)
	660
	 
	 
	 
	

	Прочие краткосрочные пассивы
	670
	 
	 
	229
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	1 195
	1 456
	2 621
	

	БАЛАНС (сумма строк 490 + 590 + 690)
	699
	5 625
	6 034
	7 401
	


Приложение 2
	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	 

	
	Дата (год, месяц, число)
	 
	 
	 

	Организация: 
	 

	Отрасль (вид деятельности): 
	 

	Организационно-правовая форма: 
	 

	Орган управления государственным имуществом: 
	 

	Единица измерения: тыс. руб.
	 

	Контрольная сумма
	 

	
	
	
	
	

	Наименование показателя
	Код стр.
	за 2004
	за 2005
	за 2006

	1
	2
	4
	5
	6

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 
	 

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	25 906
	25 122
	26 456

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	4 906
	5 122
	6 456

	Валовая прибыль
	030
	21 000
	20 000
	20 000

	Коммерческие расходы
	030
	170
	1131
	735

	Управленческие расходы
	040
	 
	 
	 

	Прибыль (убыток) от продажи (строки (010 - 020 - 030 - 040))
	050
	20 830
	18 869
	19 265

	Операционные доходы и расходы
	 
	 
	 
	 

	Проценты к получению
	060
	50
	10
	10

	Проценты к уплате
	070
	 
	 
	 

	Доходы от участия в других организациях
	080
	 
	 
	 

	Прочие операционные доходы
	090
	15
	12
	13

	Прочие операционные расходы
	100
	1
	13
	10

	Внереализационные доходы и расходы
	 
	 
	 
	 

	Внереализационные доходы
	120
	120
	132
	125

	Внереализационные расходы 
	130
	54
	65
	58

	Прибыль (убыток) до налогообложения (строки (050 + 060 - 070 + 080 + 090 - 100+120-130))
	140
	20 960
	18 945
	19 345

	отложенные налоговые активы
	141
	14
	14
	3

	отложенные налоговые обязательства
	142
	 
	 
	8

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	150
	0
	0
	0

	в т.ч. Налог на прибыль
	 
	0
	0
	0

	штрафные санкции в бюджет
	 
	 
	 
	 

	Прибыль (убыток) от обычной деятельности
	160
	20 946
	18 931
	19 342

	Чрезвычайные доходы и расходы
	 
	 
	 
	 

	Чрезвычайные доходы 
	170
	 
	 
	 

	Чрезвычайные расходы
	180
	12
	-
	12

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль) (убыток) отчетного года (строки (160+170 -180))
	190
	20 934
	18 931
	19 330

	Справочно
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	


Финансовые рынки





Денежные (краткосрочные) Рынки капиталов (долгосрочные)





Потребители капитала





Банки, сбербанки, страховые компании, пенсионные фонды.





Финансовые учреждения





Поставщики капитала





прямые сделки
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